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PRE-REQUISITOS:
PROYECTO INTEGRADOR | (23175)

CO-REQUISITOS: NO APLICA

DESCRIPCION DE LA ASIGNATURA:

La asignatura Proyecto Integrador Il, plantea generar un medio por el cual el estudiante tenga la oportunidad de
poner en préactica sus conocimientos, capacidades, habilidades y destrezas asimiladas en semestres anteriores, con
los cuales ya esta en potestad de realizar proyectos que solucionen problemas observados en el &mbito de su
formacién profesional de pregrado asi como, poder establecer soluciones a complicaciones que puedan presentarse
en su vida como Ingeniero(a) en Comercio Exterior y Negociacion Internacional.

UNIDADES DE COMPETENCIAS A LOGRAR:

GENERICAS:

1. Demuestra en su accionar profesional valores universales y propios de la profesién, demostrando
inteligencia emocional y creatividad en el desarrollo de las ciencias, las artes, el respeto a la diversidad
cultural y equidad de género.

2. |Interpreta y resuelve problemas de la realidad aplicando métodos de la investigacion y propios de las
ciencias, herramientas tecnoldgicas y variadas fuentes de informacién en idioma nacional y extranjero, con
honestidad, responsabilidad, trabajo en equipo y respecto a la propiedad intelectual;

3. Interpreta y procesa informacién cientifica-técnica relacionada con la profesién y de proyeccién general para
la vida.

4. Resuelve problemas vinculados con el quehacer de la profesion, con aplicacion de bases cientifico-técnicas
de caracter basico.

5. Resuelve problemas de la realidad, con la aplicacién de contenidos de la profesion, asi como de proyeccion
empresarial y cultural en general.

6. Demuestra cualidades de liderazgo y espiritu emprendedor para la gestion de proyectos empresariales y
sociales, en los sectores publicos y privados.; y,

7. Promueve una cultura de conservacion del ambiente en la practica profesional y social.

ESPECIFICAS:

1. Planifica detalladamente actividades a realizar para llegar a la solucién de problemas que se presenten en
su vida profesional como Ingeniero(a) en Comercio Exterior y Negociacion Internacional.

2. Desarrolla acciones tendientes a solucion de falencias presentes en su la actividad como dicente en su
formacion y futura profesion

3. Evalla constante sobre todo lo actuado creando procesos para retroalimentarse y hacer correctivos

necesarios en busca de las soluciones correctas.
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ELEMENTOS DE COMPETENCIA:

Los estudiantes estan en la capacidad de realizar proyectos relacionados a su carrera en busca de soluciones
correctas y concretas a la problemética que se involucra como futuro profesional.

RESULTADO FINAL DEL APRENDIZAJE:

Realiza proyectos en base a las necesidades reales del Comercio Exterior y Negociacién Internacional demostrando
los conocimientos asimilados durante los semestres cursados en la Institucion.

CONTRIBUCION DE LA ASIGNATURA A LA FORMACION PROFESIONAL:

Desarrolla el poder de comprension, andlisis, sintesis y hébitos de observacién y de lectura, indispensables en la
asignatura de Proyectos Integradores, asi como, en cualquier &mbito de trabajo profesional.

Lo que implica ser un profesional competente no solo en el conocimiento de Comercio Exterior y Negociacién
Internacional sino, que busca solucionar problemas, porque tiene en sus manos el poder de aplicacién de técnicas e
instrumentos de Investigacion que labran un mejor camino para examinar las verdaderas causas de la problematica.

2. SISTEMA DE CONTENIDOS Y PRODUCTOS DEL APRENDIZAJE POR UNIDADES DE ESTUDIO

Unidad 1: Producto de unidad:

Plan de Proyecto

Plan de Proyecto anillado

Marco Tebrico

Poblacion y Muestra

Técnicas e instrumentos

(@]
o Poblacién
o Muestra

e El Problema Tar(_aa_principal 1: o
o Definicién Revision Y,conceptuallzamon Qe_estte semestre_ ydsu
o Planteamiento comparaciéon ~ con  conocimientos  adquiridos

anteriormente

o Marco Referencial Tarea principal 2:
o Marco Conceptual Definicién del problema a ser estudiado y
e Variables desarrollado
o Dependiente
o Independiente Tarea principal 3:
1 |e  Objetivos Presentacion de avances del plan de proyecto
o General
o Especificos
e Justificacién
o Tedrica
o Metodoldgica
o Préctica
e Metodologia
o Métodos
o Modalidad




ESPE

®

UNIVERSIDAD DE LAS FUERZAS ARMADAS

ieen
ECUADOR

INNOVACION PARA LA EXCELENCIA

VICERRECTORADO ACADEMICO
Unidad de Desamolls Educative

Unidad 2:

INVESTIGACION DE MERCADOS INTERNACIONALES

Producto de unidad:

Presentacion del la

demanda

producto, la oferta y

e Descripcion del producto

o Tamafio
Envase
Propiedades
Aplicaciones
Substituto
Complementario
Final

O O O O O O O

a los competidores

Fortalezas y debilidades del bien o servicio frente

e Seleccion de la demanda en mercados internacionales

o Determinacion de las técnicas a utilizar
o Entrevistas on-line
o Encuestas on-line
o Tabulacion de
utilizadas
o Anadlisis e interpretacion de resultados
o Determinacion de mercado del proyecto
e Oferta del producto
o Andlisis de la competencia en el
potencial internacional
o Precios
Cantidades

resultados de las

@)

técnicas

mercado

o Determinacién del Segmento de mercado

Tarea principal 2.1:
Sefialar las caracteristicas principales del producto y
su valor agregado

Tarea principal 2.2:
Determinar la oferta del producto en base a
seleccién de mercados potenciales

Tarea principal 2.3:
Disponibilidad de demanda y su mercado meta

Unidad 3:
PROCESOS DE IMPORTACION Y EXPORTACION

Producto de unidad:

Guia de procesos a seguir para importar y/o
exportar

o CALIFICACION COMO IMPORTADOR Y
EXPORTADOR
IMPORTACION

Producto que necesita autorizacion previa

Producto que necesita certificado INEN
PROCESO DE IMPORTACION
Importacion

Regimenes de Importacion

¢ Quiénes pueden Importar?

Restricciones de un producto a importar
Desaduanizacién una mercancia importada
Canales de Aforo

Pago de tributos por un producto importado
Base Legal

CLASIFICACION

Producto que necesita autorizacion previa

o DOCUMENTACION
Facturas

Tarea principal 3.1:
Elaborar la guia de procesos de importacién-
exportacion

Tarea principal 3. 2:
Conclusiones y recomendaciones
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Conocimiento de embarque

Pdliza

Autorizaciones previas

(Proceso para obtener la autorizacién previa)

EXPORTACION
Exportacion definitiva
PROCESO DE EXPORTACION
Registro de Exportador
Declaracién de Exportacién
Fase de pre-embarque
Fase post-embarque
Base Legal
CLASIFICACION
Exportacién de un bien o servicio
DOCUMENTACION
Facturas
Conocimiento de embarque

1 RESULTADOS Y CONTRIBUCIONES A LAS COMPETENCIAS PROFESIONALES:

Disefiar, conducir experimentos, analizar e X Analizar e interpretar datos del proyecto
interpretar datos. especifico

B. Trabajar como un equipo multidisciplinario. X Estar capacitado para dirigir grupos

C. Identificar, formular y resolver problemas X Analizar y resolver problemas reales
de ingenieria.

D. Conocer temas contemporaneos. X Saber leer y analizar la problematica

E. Usar técnicas, habilidades y herramientas X Reflexivo, observador y analista de todos los
practicas para la ingenieria. acontecimientos

2 FORMAS Y PONDERACION DE LA EVALUACION

TECNICAS E INSTRUMENTOS ler 2do 3er
Parcial Parcial Parcial

Tareas 4 4 4
Investigacion 4 4 4
Lecciones
Pruebas 4 4 4
Laboratorios/informes 4 4 4
Evaluacion conjunta
Producto de unidad 4 4 4
Defensa del Resultado final del
aprendizaje y documento

Total: 20 20 20
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PROYECCION METODOLOGICA Y ORGANIZATIVA PARA EL DESARROLLO DE LA

ASIGNATURA

Se emplearan variados métodos de ensefianza para generar un aprendizaje de constante actividad, para lo que se propone la
siguiente estructura:

Para el método ensefianza-aprendizaje nos valdremos de conocimientos adquiridos en semestres anteriores lo que permite
dar un diagnostico situacional del estudiante.

Partiendo de lo anterior, se incluye nuevo conocimiento participativo docente-dicente tanto en clase como fuera de ella en
base a investigacion y talleres dentro del aula.

Esto permite un conocimiento realimentado a las partes involucradas, lo que permite tener y sentir no solo el avance dentro
de la asignatura, sino de confianza dentro de dos via, formando asi un trabajo en equipo no solo de caracter cientifico
técnico sino agregado.

El empleo de las TIC en los procesos de aprendizaje:

Para optimizar el proceso de ensefianza-aprendizaje, el estudiante debera ampliar sus conocimientos haciendo uso de la
investigacion a través de diferente bibliografia facilmente localizada en las péaginas de internet las cuales serviran de
sustento y ampliara sus conocimientos.

Para la defensa de trabajos individuales o grupales, hara uso de un computador y proyector o con los software que el
creyere conveniente.

Para esta curso se utiliza el software SPSS

4

DISTRIBUCION DEL TIEMPO:
CONFERENCIAS CLASES
;8;?; ORIENTADORAS PRACTICAS LABORATORIOS DCI:EL;AS'II'EESS Evitﬁii?m
DEL CONTENIDO (Talleres)
64 32 8 8 8 4 4

5

6

TEXTO GUIA DE_LA ASIGNATURA
TITULO AUTOR EDICION ANO IDIOMA EDITORIAL
ESTRATEGIAS Y TACTICAS EN LA AMEDOLA, LUIS |ELECTRON 2004 ESPANOL DE LA
DIRECCION Y GESTION DE JOSE ICA UNIVERSIDADPOLI
PROYECTOS TECNICA DE
“PROYECTBMANAGEMENT” VALENCIA
BIBLIOTECA ELECTRONICA e-libro

BIBLIOGRAFIA RECOMENDADA
TITULO AUTOR EDICION ANO IDIOMA EDITORIAL
TUTORIA DE LA INVESTIGACION HERRERAE. LUIS |1RA 2004 ESPANOL GRAFICAS
CIENTIFICA MEDINA F. CORONA
ARNALDO
NARANJO L. GALO
INNOVACION EMPRESARIAL VARELA RODRIGO |2DA 2001 ESPARNOL PEARSON
EDUCACION
MERCADEO PARA EL COMERCIO |UNED 1RA 2007 ESPANOL UNED-COSTA RICA
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INTERNACIONAL
MANUAL DE EVALUACION | SAENZ RODRIGO 2DA 2000 ESPANOL
FINANCIERA DE PROYECTOS
PROCEDIMIENTOS PARA IMPORTAR | ADUANA DEL 2011 ESPANOL SENAE
Y EXPORTAR ECUADOR SENAE
http://www.aduana.gob.ec/contenido/pro
clmportar.html
ESTUDIOS DEL COMERCIO BANCO CENTRAL |4 2007 ESPANOL BCE

INTERNACIONAL
http://www.bce.fin.ec/documentos/Public
acionesNotas/Competitividad/Estudios/E
stComerInter004032007.pdf

DEL ECUADOR

LECTURAS PRINCIPALES QUE SE ORIENTAN REALIZAR

LIBROS — REVISTAS - SITIOS WEB

TEMATICA DE LA LECTURA

PAGINAS Y OTROS
DETALLES

ANALISIS DE
IMPORTACIONES DEL ECUADOR

LAS EXPORTACIONES E

BANCO CENTRAL DEL ECUADOR

Principales EXPORTACIONES e
IMPORTACIONES de Ecuador

COMERCIO EXTERIOR.COM.EC

PROCEDIMIENTOS PARA
EXPORTAR

IMPORTAR Y

ADUANAS DEL ECUADOR SENAE

http://lwww.aduana.gob.ec/cont
enido/procRegimenes.html

ING. FABIAN GUAYASAMIN SEGOVIA

COORDINADOR DEL AREA DE

ECON. PATRICIO CANGUI V.
DOCENTE

CONOCIMIENTO DE COMERCIO EXTERIOR
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